
Matriz para la
Toma de decisiones

 Esta técnica de la matriz para la toma de decisiones es muy usada para 

cualquier momento que se necesite contrastar ideas, opciones y soluciones 

para tomar una decisión, y ayuda mucho a discernir el camino a seguir de una 

manera más fácil.

En este caso utilizaremos una matriz diseñada para tomar decisiones que te 

motiven a emprender.

¿Qué opciones tienes?

¿Cuáles son los pros y los contras de cada idea?

¿Qué factores tienes que tomar en cuenta?

¿Existen otras alternativas que podrías considerar?

Pasos a seguir

1. Define el Objetivo __________________________________________________

2. Haz una lista con todas las posibles ideas, opciones o soluciones.

3. Escribe los pros y los contras de cada una de las opciones.

4. Repasa y evalúa las ventajas e inconvenientes que has escrito para cada.

5. Pondera cada una como positiva o negativa.

6. Escoge la solución que ofrezca mejores resultados. 

7. Evalúa los resultados y saca conclusiones.

Puedes utilizar un esquema con puntuaciones del 1 al 10 si quieres contabilizar 

el resultado.

Trabaja con 2 ideas para evaluarlas. Si tienes otra, utiliza la que resultó 

seleccionada y contrástala con esa 3era idea.



¿Estás listo/a? Si ya tienes el gran primer paso, completa la línea con la idea 

ganadora y decídete a ponerla en acción: _________________________________

Recuerda que, si deseas tener guía especializada durante tu proceso de 

emprendimiento, te invito a tomar mi curso para mujeres empoderadas, ¡Sé tu 

propia jefa!, o mi curso pensado para todo tipo de emprendedores: Crea 

Emprendimientos Inteligentes.

Crecer es una decisión, y el esfuerzo necesario para el éxito, la vara con la 

cual medir tus límites.

Idea #1 Idea #2
1. ¿Existe suficiente demanda 
para dicho producto o servicio?

2. ¿Los productos o servicios a 
ofrecer cubren una necesidad 
existente en el mercado?

3. ¿Cuál se dirige a un mercado 
en crecimiento?

4. ¿Cuál tendría mayor 
competencia?

5.¿El negocio se basa en un 
producto o servicio innovador?

6.¿El producto o servicio 
presenta un valor agregado?

7.¿El producto o servicio cuenta 
o podría contar con una 
diferenciación?

8.¿Podría crear dicho producto 
con una mayor calidad que el de 
la competencia?

9.¿Podría ofrecer un mejor 
servicio al cliente que el que 
ofrece la competencia?


